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Formulari i Aplikimit 
Grante për Inovacion në TIK për NMVM-të (Loti 1) dhe Start-up-ët (Loti 2)
Republika e Kosovës
Ministria e Industrisë, Ndërmarrësisë, Tregtisë dhe Inovacionit (MINTI)

(Shtojca 1)





Data: ___ /___ /_______

(Të plotësohet nga aplikanti)
	I. INFORMACION I PËRGJITHSHËM I APLIKANTIT

	1. Për cilin lot po aplikoni?
*Ju lutemi vendosni X vetëm në një kuti. Aplikimet që zgjedhin të dyja opsionet do të konsiderohen të papranueshme.
	Lot 1 – NMVM          [image: ]
Lot 2 – Start-up- ët [image: ]

	2. Emri dhe Mbiemri:
	

	3. Numri i letërnjoftimit:
	

	4. Data e lindjes dhe vendi:
	

	5. Adresa:
	

	6. Shtetësia:
	

	7. Gjinia:
	

	8. Profesioni:
	

	9. Numri i telefonit:
	

	10. Email adresa:
	

	11. Emri i biznesit, në emër të të cilit aplikoni:
	

	12. Numri i biznesit:
	

	13. Data e regjistrimit:
	

	14. Lloji i biznesit (Me përgjegjësi të kufizuar, Biznes individual, Partneritet, Korporatë, etj.)
	

	15. Adresa e plotë e biznesit:
	

	16. Numri i llogarisë bankare dhe të biznesit:
	

	17. Emri/emrat e përfaqësuesve të autorizuar të biznesit:
	

	18. Ju lutemi renditni të gjithë pronarët ligjorë të kompanisë
	Emri dhe Mbiemri
	Gjinia

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	Shtoni më shumë nëse është e nevojshme
	

	19. A keni biznese të tjera të regjistruara në emrin tuaj?
	|_| Po 
|_| Jo

	· Nëse po, ju lutemi shkruani emrin e biznesit: 
	

	· Nëse po, renditni aktivitetet kryesore:
	

	· Nëse po, ju lutemi shtoni numrin e biznesit:
	

	· Nëse po, ju lutemi shtoni datën e regjistrimit: 
	

	· Nëse po, ju lutemi shtoni Llojin e biznesit (Përgjegjësi e Kufizuar, Biznes Individual, Partneritet, Korporatë, etj.)
	

	· Nëse po, ju lutemi shtoni Emrin e pronarit të biznesit:
	

	· Nëse po, ju lutemi shtoni adresën e plotë të biznesit:
	

	· Nëse po, ju lutemi shtoni numrin e llogarisë bankare dhe të biznesit:
	

	· Nëse po, ju lutemi shtoni Emrin/emrat e përfaqësuesve të autorizuar të biznesit:
	


TË DHËNAT E KONTAKTIT 
Emri i Projektit: 
Ueb faqja e Projektit/Kompanisë:
PËRSHKRIMI I PROJEKTIT
Përshkruani në detaje idenë e projektit (3000 karaktere):
Detajoni projektin sipas pyetjeve të mëposhtme
INOVACIONI/RELEVANCA 
Video Prezantimi Pitch[footnoteRef:2] (koncept/zgjidhje inovative duke përfshirë krijimin e produktit/shërbimit të ri)  [2:  “Elevator pitch” është i detyrueshëm. Nëse videoja është më e gjatë se 2 minuta ose videoja nuk është e bashkangjitur në aplikim, aplikimi do të refuzohet automatikisht.] 

Ju lutemi të jepni një link për një prezantim video me kohëzgjatje maksimale 2 minuta (që trajton problemin, përshkrimin e vleres unike të ofertës tuaj, fazën e pjekurisë së projektit dhe si e parashikoni strategjinë e kompanisë suaj për daljen në treg, etj.)
Vendosni linkun këtu…

Propozim unik i shitjes/Pozicionim në treg
• Ju lutemi përshkruani zgjidhjen e projektit tuaj, duke përfshirë propozimin tuaj unik të shitjes dhe pozicionimin në treg, si dhe tregun/tregjet ku jeni aktualisht aktiv (p.sh., vendndodhjen e bazës suaj aktuale të përdoruesve/klientëve) (maksimumi 3000 karaktere). 
……
Ju lutemi renditni deri në tre konkurrentë kryesorë të drejtpërdrejtë dhe/ose të tërthortë dhe shpjegoni avantazhin tuaj konkurrues, duke përfshirë se si dalloheni prej tyre (p.sh., veçori unike e produktit, teknologji, etj.) (maksimumi 1500 karaktere).
...................
Në cilën fazë zhvillimi është produkti juaj?
- Ide, Koncept, MVP/Prototip, Zhvillim biznesi, Hyrje në treg.
……
Shpjegoni arritjet kryesore në zhvillimin e produktit/shërbimit tuaj
…
A keni ndonjë klient për testim? (Po/Jo)
........
Nëse po: Sa? Çfarë lloj klientësh testimi?
.......................

Modeli i të ardhurave
Cili është modeli juaj i të ardhurave? (maksimumi 400 karaktere) 
……
A keni ndonjë klient që paguan (Po/Jo) 
Nëse po: Sa? Çfarë lloj klientësh që paguajnë?
……
A po gjeneroni tashmë të ardhura? (Po/Jo) 
Nëse po: Sa (të ardhura mesatare mujore për tre muajt e fundit në EUR)? 
…..
Potenciali për zgjerim dhe qëndrueshmëria 
Cila është strategjia e juaj për zgjerim  të tregjeve tuaja dhe cili është plani i juaj i qëndrueshmërisë? (maksimumi 400 karaktere)
….
Ju lutemi jepni një përshkrim të detajuar të tregut/tregjeve që synoni (lloji i klientëve: B2B (biznes me biznes), B2C (biznes me konsumatorë individualë), madhësia e tregut, etj.) (maksimumi 1500 karaktere)
…
Cilat janë tre faktorët kritikë të suksesit për të zgjeruar (më tej) biznesin tuaj (maksimumi 500 karaktere)? 
…
Rritja e qarkullimit për dy vitet e fundit
Shëno vlerën e qarkullimit për secilin nga dy vitet e fundit (në € ose tjetër), si dhe ndryshimin në përqindje (%) për të treguar rritjen apo rënien mes viteve.
· Qarkullimi për vitin 2024: ............
· Qarkullimi për vitin 2025: .........
· Përqindja e rritjes: %
*Për  Start-up-ët e themeluara gjatë vitit 2025, mund të raportohet qarkullimi për vitin 2025 dhe për vitin 2026 deri më 31 maj 2026.
FIZIBILITETI
Ekipi dhe partneritetet
Sa anëtarë të ekipit/projektit keni?
….
Sa punonjës me orar të plotë?
…..
Cili është/ janë background-i (përvoja) e themeluesit/themeluesve dhe e anëtarëve të ekipit/projektit? (Kompetenca, përvoja të mëparshme sipërmarrëse, etj.) 
…..
Ju lutemi përshkruani bashkëpunimet/partneritetet e kompanisë, nëse ka. (maksimumi 1500 karaktere)
…..
Ju lutemi të jepni të paktën një referencë që të jetë në gjendje të konfirmojë se zotëroni aftësitë sipërmarrëse të kërkuara për të përfunduar këtë program (p.sh. investitor, mentor, sipërmarrës me përvojë, menaxher programi përshpejtues, etj.). Ju lutemi të jepni profilet në LinkedIn të referencave të tilla. (maksimumi 250 karaktere)
….
Menaxhimi i Projektit dhe Plani i Projektit
Ju lutemi jepni një përmbledhje të planit tuaj të punës për 12 muajt, duke detajuar aktivitetet.  
	 plan për periudhën nga ____ ___/ ______ ___deri   ___/ ___/ ______  
Ju lutemi të paraqisni një Grafik GANTT të aktiviteteve të planifikuara për dymbëdhjetë muaj. 

	
	Muaj (shto “X”) 
	

	Aktivitete
 
Vendosni titullin e aktivitetit dhe një përshkrim të shkurtër më poshtë
	1 
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Aktiviteti 1: emri i aktivitetit
	
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Përshkrim i shkurtër i aktivitetit (maksimumi 200 karaktere)

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktiviteti 2: emri i aktivitetit
	
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Përshkrim i shkurtër i aktivitetit (maksimumi 200 karaktere)

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktiviteti 3: emri i aktivitetit
	 
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Përshkrim i shkurtër i aktivitetit (maksimumi 200 karaktere)

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktiviteti 4: emri i aktivitetit
	 
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Përshkrim i shkurtër i aktivitetit (maksimumi 200 karaktere)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Aktiviteti 5: emri i aktivitetit
	 
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Përshkrim i shkurtër i aktivitetit (maksimumi 200 karaktere) 


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Shto rreshta sipër
	 
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Monitorimi
	 
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 

	Mbyllja e projektit
	 
	
	
	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 X



Buxheti dhe burimet financiare
Ju lutemi jepni një përmbledhje (buxhetin në tabelë) se si keni ndërmend ta përdorni buxhetin total (përfshire grantin dhe bashkëfinancimin e aplikuesit) për aktivitetet e planifikuara gjatë 12 muajve pas nënshkrimit të marrëveshjes së grantit. Shuma maksimale e grantit për NMVM-të është 50,000 EUR, ndërsa bashkëfinancimi minimal i aplikuesit është 50% e kostos totale të projektit inovativ pa shumë maksimale dhe për Start-up-ët shuma maksimale e grantit është 25,000 EUR, ndërsa bashkëfinancimi minimal i aplikuesit është 20% e projektit inovativ pa shumë maksimale)[footnoteRef:3]. Kësti i parë është 80% e shumës së grantit për të dy lotet (NMVM-të dhe Start-up-ët), nëse shuma maksimale e grantit është miratuar nga Autoriteti Kontraktor.  [3:  Ju lutemi referojuni paragrafit 4 të Udhëzimeve të Grantit për detaje.] 

	BUXHETI - Formulari i buxhetit dhe detajet e aktiviteteve për dymbëdhjetë muaj për të gjithë projektin

	Ju lutemi jepni detaje mbi kostot financiare për aktivitetet e planifikuara..  
(Mund të shtoni më shumë linja aktivitetesh nëse është e nevojshme) 

	
	Përshkrim i detajuar
	Kategoria e kostos (shtoni numrin si më poshtë) *
	Shuma

	Aktiviteti 1: 
	1.1.
	
	€ 

	
	1.2.
	
	€ 

	
	1.3
	
	€ 

	
	Shtoni këtu nëse është e nevojshme
	
	€ 

	Aktiviteti Total 1:
	€ 

	Aktiviteti 2:
	2.1.
	
	€ 

	
	2.2.
	
	€ 

	
	2.3
	
	€ 

	
	Shtoni këtu nëse është e nevojshme
	
	€ 

	Aktiviteti Total 2:
	€ 

	Aktiviteti 3
	3.1.
	
	€ 

	
	3.2.
	
	€ 

	
	3.3
	
	€ 

	
	Shtoni këtu nëse është e nevojshme
	
	€ 

	Aktiviteti Total 3:
	€ 

	Shtoni më shumë aktivitete këtu nëse është e nevojshme
	
	
	

	Aktivitet shtesë
	
	
	€ 

	TOTAL 
	€ 

	Pjesëmarrja e kompanisë nga shuma totale (në përqindje dhe në Euro)
	%
	€ 

	Shuma e grantit të kërkuar (në përqindje dhe në Euro)

	%
	€ 



* Kategoritë e kostos:
1. Kërkim dhe Zhvillim
2. Asete në formën e pajisjeve
3. Pagat e Punonjësve
4. Investime në Promovim

NDIKIMI
Objektivat e Projektit 
Përshkruani rezultatet që prisni të arrini pas përfundimit të këtij projekti. Ju lutemi vendosni objektiva ambicioze, por realiste. 
Shembuj të objektivave (për qëllime ilustrimi): 
Krijoni shitje për një minimum prej XXX EUR në qershor 2027.
Lidhni marrëveshje/eksport të reja për Evropën Perëndimore dhe gjeneroni të ardhurat e para përmes këtij kanali të shpërndarjes deri në qershor 2027.
Ngritja e një minimumi prej 100,000 eurosh nga investitorët privatë përpara qershorit 2027.
Hap dy pozita të punës (shitjet dhe zhvillimi i produktit). 
	
Rezultati kryesor 1: përshkruani objektivin/objektivat
	Shpjegoni saktësisht se çfarë prisni të arrini, kur, si, etj… 


	Rezultati kryesor 2: përshkruani objektivin/objektivat
	Shpjegoni saktësisht se çfarë prisni të arrini, kur, si, etj… 


	Shtoni rezultate kyçe nëse është e nevojshme
	

	
	



Potenciali për zhvillim - Eksportet dhe Punësimi
A keni ndërmend të krijoni vende të reja pune gjatë vitit të ardhshëm? 
Nëse po sa vende dhe çfarë pozite?
…
A keni ndërmend të eksportoni produkte ose shërbime?
Nëse po, cilat janë vendet e synuara? 
…
A shisni tashmë në këto vende? 
…
 Si keni ndërmend të zhvilloni shitjet në këto vende? 
…

Kapaciteti për të mbledhur fonde shtesë
A keni mbledhur ende fonde ose jeni në diskutime me investitorë potencialë? 
Nëse po: Sa?
…
Nëse po: Të çfarë natyre? (kapital aksionar, borxh i konvertueshëm, etj.)
…
Nëse po: Nga cili lloj investitori? (Fondet Fast Forward[footnoteRef:4], Engjëjt e Biznesit, Kapital Risku[footnoteRef:5], Tjetër: ju lutemi specifikoni)  [4:  Këto fonde investojnë në startup-e ose kompani në fazat e hershme me potencial të lartë rritjeje. Qëllimi është të përfitohet nga teknologjitë ose trendet e ardhshme, shpesh me një profil më të lartë rreziku dhe shpërblimi sesa investimet tradicionale.]  [5:  Një investitor i Kapitalit të Sipërmarrjes (KS) ofron fonde për startup-et në fazat e hershme dhe me potencial të lartë në këmbim të aksioneve ose pjesëmarrjes në pronësi. Kapitalistët e sipërmarrjes zakonisht përqendrohen në kompani me potencial të konsiderueshëm rritjeje, shpesh në sektorë inovativë ose të orientuar drejt teknologjisë.] 

…
Nëse po: Kur (ju lutemi jepni datën e raundit të fundit të mbledhjes së fondeve)?
….
NDËRDISIPLINORE
a) A po trajtoni ndonjë nga  temat e ekonomisë qarkore, tranzicionin e gjelbër, tranzicionin dixhital ose kombinimin e tyre në projektin tuaj?…
Nëse po: Ju lutemi përshkruani se si zgjidhja/propozimi juaj i vlerës e adreson ekonominë qarkore, tranzicionin e gjelbër, tranzicionin dixhital ose kombinimin e tyre?
  ….
Konsideratat mjedisore: 
Cili është ndikimi mjedisor i zgjidhjes suaj? 
…
Si parashikoni të zbutni efektet e mundshme negative? 
….
b) Potenciali për punësimin e grave dhe të rinjve
A keni ndonjë fokus specifik në krijimin e vendeve të punës për gratë dhe të rinjtë? Nëse po sa vende të punës?
….
Si synon kompania juaj të adresojë pengesat specifike që gratë/të rinjtë mund të hasin në tregun e punës?
…
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